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BiNor Products AS
• BiNor Products AS er et landsomfattende 
nettverksselskap for markedsføring og salg av biråstoffnettverksselskap for markedsføring og salg av biråstoff
fra sjømat til konsum. 

• BiNor Products AS har som hovedmål å utnytte hele • BiNor Products AS har som hovedmål å utnytte hele 
fisken for økt lønnsomhet og konkurransekraft.

• Binor skal arbeide primært med hvitfisk  men ha med • Binor skal arbeide primært med hvitfisk, men ha med 
seg rødfisk i porteføljen



Medlemsbedrifter

Nordkyn Seafood, Mehamn-Norges Råfisklag
-Norfra AS

Båtsfjordbr ket AS

-ConTra AS
-Kræmer AS-Gunnar Klo AS, Myre

-Sommarøy Prod.lag AS

-Båtsfjordbruket AS
-Aker Seafood Båtsfjord AS

Nergård AS, Breivikbotn

Br. Karlsen, Senja

Rolf Jentoft AS
Lofoten

Nordic Group, Trondheim



Produkter
1. Primærprodukter

1. Melke (isselje)
2. Mager 
3. Hoder – både av torsk og laks
4. Lever4
5. Rogn
6. Nakker og buklist 
7 Ryggavskjær  etter filet produksjon7. Ryggavskjær, etter filet produksjon

2. Sekundærprodukter
Kj k    t k1. Kjaker av torsk

2. Rygger av torsk og laks
3. Bein av torsk og laks

bl ( )4. Svømmeblære(sennmager)



Utfordringerg
• Tilgang på restråstoff
F kh d/k li• Ferskhetsgrad/kvalitet

• Logistikk
• Effektiv produksjon 
• Prioritet – fokus på ”core business”
• Markedsutvikling



Løsningø g
• Få opp selvstendige bedrifter/egne avdelinger 
strategisk plassert langs kystenstrategisk plassert langs kysten

• Pilotanlegg på Myre



Fullskala pilotproduksjon Myrep p j y
• Samarbeidsprosjekt mellom SeaPro AS, Binor
Products AS  Vesterålen Fiskeripark AS og RubinProducts AS, Vesterålen Fiskeripark AS og Rubin

• Finansiert av Bøks, Rubin, Innovasjon Norge samt 
egeninnsats/EKegeninnsats/EK



Følgende ble kartlagt:
• Hvor stor mengde av de forskjellige produktene kom ut av 
den totale mengden råstoff som ble behandlet?

• Hvordan skal produktene behandles i henhold til 
markedsspesifikasjonene 

• Produksjonskostnader  per produkt.
• Hvilken pris klarer man å oppnå i markedet for 

d ktproduktene.
• Hvor stor mengde restråstoff må man ha for å oppnå en 
lønnsom produksjonlønnsom produksjon.

• Danne grunnlag for utarbeidelse av driftsmodell som kan 
brukes for lignede etableringerbrukes for lignede etableringer.



Produkter som testes:odu te so testes
• Torskemager  til konsum og enzymproduksjon
Utsorting av lever fra slo• Utsorting av lever fra slo

• Utsortering av rogn fra slo
E il j d k j• Ensilasjeproduksjon

• Isselje (eget følgeprosjekt mht farge)



Resultateresu tate
• Tilfredsstillende utbytte fra de forskjellige fraksjonene
Kvaliteten akseptabel• Kvaliteten akseptabel

• Positive dekningsbidrag for samtlige produkter med 
unntak av ensilasje unntak av ensilasje 

• Kommersielt grunnlag for å etablere en permanent 
virksomhet. virksomhet. 

• Tilstrekkelig kvanta råstoff tilgjengelig i Øksnes 
• Må ha fokus på salgs‐ og markedsarbeidMå ha fokus på salgs og markedsarbeid
• Ytterligere potensial til å effektivisere produksjonen



GevinsterGe ste
• Etablering av en lønnsom bedrift
Nye arbeidsplasser• Nye arbeidsplasser

• Økt utnyttelse av restråstoff
Eff kti  hå dt i     t å t ff• Effektiv håndtering av restråstoff

• Kan tilby et bredere spekter av produkter til markedene 
samt volumsamt volum

• Økt lokal samarbeid



Avslutningsviss ut gs s
• Incentiver  vs reguleringer
Levendefangst• Levendefangst

Ta kontakt med : 
Bi P d t ASBinor Products AS
Mobil:  +4790913915
E    k biE‐post:  postmottak@binor.no


